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Make
modern
happen®

claranet

Claranet Cyber Security ist eine weltweit fihrende Geschéftseinheit
innerhalb der Claranet Gruppe. Diese bietet den Kunden Zugang zu
marktfihrenden Cyber Security Services. Der Unternenmensbereich
wurde aus NotSoSecure, der britischen Security Business Unit (friher
bekannt als Sec-1) und den Unternehmen in Frankreich und Portugal

ﬂ
@

gebildet.

Wir kédnnen auf eine lange Tradition in den Bereichen Penetrationstests, 4 )\
Beratung und Security-Schulungen zurlickblicken, die auf die Qualitat Helping our customers make

des technischen Teams und den hervorragenden Kundenservice modern happen - das ist unser
zurickzufiihren ist. In den letzten Jahren haben die Teams eine Vielzahl Leitsatz. Wir sind ein

von neuen Managed-Security-Services entwickelt. Dabei ist es der Plan, inhabergeflhrtes, wirtschaftlich
signifikant zu wachsen; u. a. in Deutschland. stabiles und damit unabhéngiges

Unternehmen im IT-Umfeld — und
das bereits seit Uber 25 Jahren. Wir
unterstttzen Unternehmen mit
innovativen Cloud- und SAP-
Lésungen, Container-Technologien

Werde Teil unserer Claranet-Family und verstérke unser Cyber Security-
Team ab sofort (Vollzeit) am Standort Frankfurt am Main bzw. in Hybrid-
oder Remote-Besetzung (bundesweit) als:

SaleS Manager _ Cyber Security sowie Cybel’ SeCUrity bei ihrer
Digitalisierung. Die
(m/W/d) Unternehmensgruppe hat

Niederlassungen in elf Landern und
erzielt mit Uber 3.000 Beschaftigten

Was Dich erwartet: einen jahrlichen Umsatz von 600

e Entwicklung und Ausbau neuer und bestehender Kanale zur Millionen Euro.
Generierung von Leads und Opportunities \_ )
e Eigenverantwortliche Abwicklung des gesamten Sales Cycles: von der
initialen Kontaktaufnahme, der Analyse, der Beratung samt
Lésungsvorstellung, den Verhandlungen bis zum erfolgreichen
Abschluss des Deals
¢ |nternationale Zusammenarbeit mit Cyber-Security- und Sales-
Experten weltweit
e Verantwortung fur die Erflllung von Verkaufs- und Umsatzzielen fur
das Cyber-Security-Portfolio von Claranet

Was Du mitbringst:

e Ausgepragte Vertriebskompetenzen im [T-Losungsvertrieb sowie
hohe Abschlussorientierung und Verhandlungsgeschick

e Mindestens 3 Jahre Erfahrung im Sales Bereich sowie ein Verstandnis
fUr die Zielbranchen und nachweisbaren Erfolge

¢ Hohe Motivation und Engagement, Dinge zu bewegen und
voranzutreiben

e Abgeschlossenes technisches oder betriebswirtschaftliches Studium
und / oder eine vergleichbare Ausbildung



Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse sowie sehr gute
Prasentationsfahigkeiten

Was wir Dir bieten:

W

ir tun sehr viel daflr, dass unsere Mitarbeitenden gerne bei uns sind. Dazu gehdren neben den unten aufgefihrten

Dingen auch ein motiviertes, sympathisches Team sowie eine selbststandige und eigenverantwortliche Arbeitsweise.
Darlber hinaus bieten wir viel Raum fur Eigeninitiative. Gemeinsam stellen wir uns so den neuen Herausforderungen.

Dich erwarten zusétzliche Benefits wie z.B.:

All

Mobiles Arbeiten

Flexible Arbeitszeiten

Job-Ticket

Job-Rad

RegelmaBige Teamevents

Mitarbeitervergtinstigungen

32 Tage Urlaub

Arbeit mit den neuesten Technologien

Ein tolles Office im Loft Style

Kontinuierliche persdnliche und berufliche Weiterentwicklung
Flache Hierarchien und kurze Entscheidungswege

Eine offene Kommunikation Uber Abteilungsgrenzen hinweg
Nachhaltigkeit ist Teil unserer Unternenmensziele

e guten Griinde, um bei Claranet zu arbeiten, auf einen Blick: Warum Claranet?

-

Verschaffe Dir selbst einen Eindruck von Claranet, indem Du z.B. unsere Social-Media-Kanale besuchst. Folge uns
auf Instagram, Facebook, Twitter oder auf YouTube. Weitere Infos zu unserem Unternehmen findest Du
unter claranet.jobs.

Du interessierst Dich flr diese Stellenausschreibung, bist aber gerade unterwegs und hast Deinen Lebenslauf nicht
zur Hand oder Fragen zur Position? Kein Problem. Rufe uns unter 069 40 80 18 475 an oder sende einfach Deine
Kontaktdaten an kurzbewerbung@claranet.de. Gerne kannst Du uns im Vorfeld auch Dein Xing/LinkedIn-Profil
hinterlassen.

Wir freuen uns Uber die Zusendung Deiner Bewerbungsunterlagen unter Angabe Deiner Gehaltsvorstellungen und
der Job-ID: SMCS 1010. Bitte beachte, dass wir Bewerbungen nur im PDF-Format oder JPG-Format
entgegennehmen.

Claranet GmbH
Human Resources
Hanauer LandstraBe 196
60314 Frankfurt am Main
E-Mail:jobs@claranet.de

~

Jetzt bewerben


https://www.claranet.de/jobs/warum-claranet
https://www.instagram.com/claranetgermany/
https://www.facebook.com/claranetgmbh
https://twitter.com/Claranet_DE
https://www.youtube.com/user/ClaranetDE
https://www.claranet.de/jobs
mailto:kurzbewerbung@claranet.de
https://claranet-gmbh.onlyfy.jobs/apply/yxp4c6ok7hdfdkro90mck4hbhoflzeg

